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Querido amigo,
Se você sente que está se esforçando demais para entrar no

marketing de rede e nada está acontecendo,
escrevi este livro especificamente para você.

Você já pensou: deve haver uma maneira melhor de fazer isso.
Algo está faltando - não pode ser isto Difícil?

Eu com certeza fiz.
Depois de quase 2 anos indo religiosamente às reuniões,

marcando compromissos e mostrando o plano, cheguei a um
ponto em que meus negócios atingiam uma enorme parede de

tijolos.
Por todo o meu trabalho duro, eu não tinha nada para mostrar a
não ser dívida, uma abundância de produtos e uma lista cada vez

menor de amigos que ainda conversavam comigo.
Talvez você possa se relacionar.

A pior parte disso foi que eu não conseguia - por toda a minha
vida - descobrir por que isso não estava funcionando! Eu estava

fazendo
tudo o que me disseram para fazer. Na verdade, eu fiz muito mais
do que isso. Eu era o tipo de distribuidor pelo qual você mataria.
Mas eu não estava mais perto do sonho de liberdade financeira

do que quando comecei.
Então comecei a procurar respostas reais para o porquê de girar

minhas rodas.
Para resumir uma longa história e ir direto ao ponto, finalmente

descobri o que estava errado. E quando eu fiz,
toda a minha visão desse negócio mudou para sempre.

Gostaria de compartilhar com você o que descobri:
Quase tudo o que você já foi ensinado sobre a

construção de um negócio de marketing de
rede é pura BS!

E aqui está o porquê: Nesse setor, temos um caso genuíno de
cego guiando cego.

O marketing de rede é muito único, pois é a única oportunidade
de negócios que já foi comercializada para o
público em geral em uma escala tão grande.

Sua média diária de americanos é informada de que eles podem
pular direto para isso, sem nenhuma experiência

prévia e fazer uma matança em seis meses!
Por exemplo, no site de uma empresa nutricional conhecida, os

possíveis distribuidores são informados de que
"você não precisa ser um profissional para ter sucesso!"


